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RÉUSSIR SA  
NÉGOCIATION DE BRANCHE

 � CPNB
 � DOSSIER : RÉUSSIR SA NÉGOCIATION DE BRANCHE
 � LEXIQUE DYNAMIQUE DES ACRONYMES ET LOCUTIONS



L’été a produit son lot de décrets, dont celui concernant les 
remboursements santé et le désengagement de la Sécurité sociale. Cela 
va obliger certaines branches et certaines entreprises à retravailler les 
accords santé. Nous aborderons ce sujet avec les partenaires présents 
à Lille le 19 novembre, lors du séminaire.

En attendant, la rentrée est là. De nouveaux locaux pouvant accueillir 
plus de réunions, un nouveau site internet avec, pour vous, des 
rubriques dédiées aux branches… Nous vous expliquerons tout cela.

Votre implication nous donne de l’énergie. La Commission permanente 
des négociateurs de branches nous guide. Continuez à faire avancer la 
belle maison CFE-CGC Commerce et Services.

Bonne lecture à toutes et à tous.

UNE ENVIE  
TOUJOURS PLUS FORTE !
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